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a) Presenza nella ‘Vendor List’ dello specifico Cliente ovvero accettati se non presenti; 

b) Qualifica attiva con Saipem per la specifica merceologia; 

c) Aderenza ai requisiti del Codice Etico Saipem; 

d) Fatturato adeguato all’entità della gara in emissione; 

e) Sufficiente internazionalizzazione delle strutture con particolare riferimento al servizio ‘Post-Vendita’. 

 

 

Costituiscono titolo preferenziale: 

i. Disponibilità  (tecnica e commerciale) nelle fasi di ‘bid for bid’; 

ii. Chiarezza e disponibilità durante la fase di trattativa per l’aggiudicazione; 

iii. Flessibilità durante l’esecuzione; 

 

 

 
2 

MINIMI REQUISITI RICHIESTI 
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Normalmente non serve offrire  

più di quanto richiesto! 

 
(salvo che questo sia a prezzo invariato). 
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PERCEZIONE DEL 
VALORE 

COMPETITIVITA’ 
INTERNA (COSTO) 

BARRIERE 
ORGANIZZATIVE 

FARE LEVA SUI TITOLI 
PREFERENZIALI ANALISI DEL VALORE RETI 
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INFRASTRUTTURE 

SVILUPPO TECNOLOGICO 

GESTIONE RISORSE UMANE 

PROCUREMENT 

INBOUND 
LOGISTIC 

OPERATION 
OUTBOUND 

LOGISTIC 

MARKETING 

& 

SALES 

SERVICE 

LA CATENA DEL VALORE 
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Infrastrutture scadenti; difficoltà trasporti 
Difficoltà mantenimento livelli qualitativi 
Buona dispnibilità porti 

Infrastrutture efficaci 
Qualtà = Ripetibilità sostenibile 
Ottima efficacia rete trasportii 
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DEBOLEZZE 

QUALITA’ 

CREDIBILITA’ 

VALORE 
PERCEPITO 

COSTO 

EFFICACIA 

DISPONIBILITA’ 


